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В этой работе Эрих Лежен, символ экономического процветания 
Германии, председатель акционерного общества «Консумер электроник», 
делится секретами своего успеха в области продаж. Его книга — истинная 
школа теории и практики торговли. Она учит правильным техническим 
приемам торговой деятельности, умению эффективно вести переговоры и 
добиваться заключения сделок, строить долгосрочные отношения с клиентами. 
Многочисленные советы и примеры, взятые из практики, мотивационные 
настрои помогут людям обрести уверенность в своих силах и занять 
лидирующие позиции в избранной отрасли торговой деятельности. 
Для широкого круга читателей. 
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