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В книге рассматриваются организационная и содержательная части 

подготовки к переговорам, стратегия и тактика их проведения, а также 

техники выигрышного поведения сторон на переговорах, от которых зависит их 

успех (или неуспех). 

Книга, без сомнения, будет полезна каждому, кто стремится преуспеть в 

жизни и делах. 

 


