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В книге подробно рассмотрены юридические аспекты, бухгалтерский учет 

и налогообложение всех видов посреднических договоров, в том числе 

заключаемых при экспорте и импорте товаров, а также учет и начисление 

налогов в комиссионной розничной торговле. 

Издание содержит типовые формы посреднических договоров и 

многочисленные числовые примеры с подробным описанием бухгалтерских 

проводок для обеих сторон договора 

Данное издание необходимо руководителям каждой организации-

посредника и любого предприятия, которое пользуется услугами посредников. 
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