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Рассмотрены основные аспекты, касающиеся состояния и перспектив 

развития коммерческой деятельности, в том числе малого бизнеса. Особое 

внимание уделено организации торговли и торгово-договорным отношениям. 

Дан анализ показателей экономической эффективности коммерческой дея-

тельности и методов ее повышения, освещено нормативно-правовое регули-

рование. В разделе «Практикум» представлены учебные задания для 

закрепления материала и в приложении - образцы договоров. 

Для студентов, обучающихся по специальностям «Маркетинг», «Ком-

мерция» и «Менеджмент» в сфере услуг, в том числе в туристском бизнесе 

и торговле, а также для слушателей курсов повышения квалификации и 

второго высшего образования, экономистов, предпринимателей и 

коммерсантов. 
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